
 
 
 
CYBER-RESILIENZ FÜR DEN MITTELSTAND 

Partnerprogramm 

für regionale Versicherungsagenturen 

 

 

Gemeinsam stark gegen Cyberrisiken. 

Ein Partnermodell für regionale Versicherungsagenturen und SPARROW42. 

Die Ausgangslage 

Cyberangriffe treffen heute den Mittelstand härter als je 
zuvor. Ihre Kunden fragen nach Schutz – nicht nur nach 
einer Police, sondern nach echter Widerstandsfähigkeit. 
Reine Cyberversicherungen reichen vielen nicht mehr. 

Unser gemeinsamer Ansatz 

Sie bringen die Kundenbeziehung und das 
Versicherungs-Know-how. Wir liefern die technische und 
organisatorische Cyber-Resilienz. Zusammen decken 
Sie den gesamten Schutzbedarf ab – von der Prävention 
bis zur finanziellen Absicherung. 

Ihr Nutzen als Partneragentur 

◆ Mehrwert für Bestandskunden 
Sie erweitern Ihr Beratungsangebot um ein hochrelevantes Thema – ohne eigene IT-Kompetenz aufbauen zu müssen. 

◆ Höhere Abschlussquoten 
Cyberpolicen verkaufen sich leichter, wenn Resilienz und Versicherung als Paket gedacht werden. Auch D&O und 
Betriebsunterbrechung profitieren. 

◆ Anlässe für Kontakt 
Gemeinsame Formate liefern Ihnen konkrete Gründe, Bestandskunden anzusprechen – mit echtem Inhalt statt 
Verkaufsanruf. 

◆ Sichtbarkeit in der Region 
Sie positionieren sich als die Agentur, die das Thema Cybersicherheit fachlich ernst nimmt. 

Formate, die wir gemeinsam umsetzen 

Afterwork-Event 

Abendveranstaltung in Ihrer Agentur (ca. 20 Personen, 2,5 Std.). 
Fachvortrag, Versicherungsperspektive, Networking. 

→ Persönlicher Kontakt zu Top-Kunden. 

 Geschäftsführer-Frühstück 

Intimes Format mit 8–10 Inhabern (90 Min.). Impuls plus 
moderiertes Tischgespräch zu Haftung und Schutz. 

→ Vertrauensvoll, hohe Abschlussquote. 

   

Webinar für KMU 

45 Min. Online-Format für Ihren Verteiler. SPARROW42 liefert 
Inhalt, Sie öffnen die Tür. Aufzeichnung mehrfach verwertbar. 

→ Skalierbar und ortsunabhängig. 

 Co-gebrandete Checkliste 

Einseitiger Selbsttest „Wie cyber-resilient ist mein Unternehmen?“ 
mit beiden Logos – im Mailing und beim Termin. 

→ Geringer Aufwand, hohe Reichweite. 

   

Cyber-Quickcheck 

Kostenloser Microsoft-365-Security-Check als gemeinsames 
Vertriebsinstrument. Police und Quickcheck verkaufen sich 
gegenseitig. 

→ Konkreter Anlass für jedes Gespräch. 

 Cross-Referral 

Schriftliche Empfehlungsmechanik zwischen Ihrer Agentur und 
SPARROW42 mit sauberem Handoff im Bedarfsfall. 

→ Wechselseitige Leads ohne Mehraufwand. 

   

Schulung Ihres Teams 

2–3 Std. Briefing für Ihre Mitarbeitenden: Cyberrisiken erkennen 
und SPARROW42 zum richtigen Zeitpunkt einbinden. 

→ Basis für nachhaltige Empfehlungen. 

 Regionaler Cyber-Lagebericht 

Jährliche gemeinsame Publikation mit Branchenfokus – für PR, 
IHK, Lokalpresse und Bestandsmailings. 

→ Sichtbarkeit als Experten vor Ort. 

 

Lassen Sie uns sprechen. 

Ein 30-minütiges Erstgespräch genügt, um zu prüfen, ob ein Partnermodell für Ihre Agentur passt – unverbindlich, ohne 
Vorbereitung Ihrerseits. 
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