
Ihr Lebenswerk in
guten Händen.
Irgendwann stellt sich für jeden Makler die Frage der Nachfolge. Wir

machen daraus keinen Abschied, sondern eine geordnete Übergabe –

fair bewertet, für Ihre Kunden nahtlos.

Aufgebaut auf 27 Jahren Erfahrung im Maklermarkt – geführt von einer

Generation, die Ihre Kunden auch in 20 Jahren noch persönlich betreut.

27
Jahre im Markt

240+
Versicherer

3
Standorte

2.000+
Betreute Kunden
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Wer sind wir  · 01

U N S E R E  G E S C H I C H T E

Seit 1999 im Maklermarkt.

D A S  T E A M

Die Menschen, denen Ihre Kunden künftig vertrauen.

Till Püttmann

Gründer &

Geschäftsführer

Jan Dinner

Gründer

Dirk Henkies

Geschäftsführer

Strategie & Nachfolge

Manuel Kunz

Kaufmännischer Leiter

Claudia Fromm

Innendienst

Uta Heinrich

Innendienst

Michel Kornprobst

Vertriebsleiter

Dennis Probst

Akquise

A B  1999

PKV-Spezialist

Gegründet von Jan Dinner als Spezialist für private Krankenversicherung.

A U FB A U

Maklerpool & Netzwerk

Heute: 1.600 Makler im Netzwerk, über 240 Versicherer – das Fundament professioneller

Bestandsübernahmen.

H E U T E

Maklerhaus & Bestandsnachfolge

Mit Tjara, einem kapitalstarken Nachfolge-Spezialisten aus dem blau direkt-Umfeld, haben wir

eine eigene Gesellschaft gegründet. Ihre Kunden bleiben in einem Haus mit Ihrem Anspruch.
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Modelle · 02

W E LC H E S  M O D E L L  PA S S T

Zwei Wege –
einer davon ist Ihrer.
Welche Variante steuerlich und wirtschaftlich optimal ist, erarbeiten wir gemeinsam mit

Ihnen – auf Wunsch mit Ihrem Steuerberater.

VAR I ANTE A

Bestandsverkauf
Einzelmakler · Asset Deal

BASIS

Jahrescourtage

Kaufpreisfaktor

1,5 – 4,0×

Der Faktor steigt mit der Qualität Ihres

Bestandes. Auf Wunsch bewerten wir das

für Sie.

VAR I ANTE B

Unternehmensverkauf
GmbH · Share Deal

BASIS

EBITDA

Kaufpreisfaktor

3,0 – 7,0×

Die Zahlen der letzten Jahre sichten wir

gemeinsam und in Ruhe – wir sagen Ihnen

genau, was wir brauchen.

S O  E I N FAC H  G E H T ' S

Wie läuft eine Bewertung ab?

1 Was wir brauchen

Ein aktueller Blick auf Ihren
Bestand – Courtage,

Struktur, Verträge. Bei
einer GmbH zusätzlich die

Jahreszahlen.

2
Wir kommen
vorbei

Auf Wunsch ziehen wir die

Daten an einem
Nachmittag gemeinsam
aus Ihrem System –
DSGVO-konform.

3 Ihr Ergebnis

Eine schriftliche
Bewertung mit

Kaufpreisspanne – ohne
Bedingungen, in Ihrem

Tempo.
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Ablauf · 03

D E R  P R O Z E S S

Von der ersten Anfrage
bis zur Übergabe.
Typische Dauer: 3–6 Monate. Kein Druck, keine Verpflichtung bis zum Kaufvertrag.

N AC H  D E R  Ü B E R G A B E

Sie entscheiden, wann Sie loslassen.

Sie bleiben an Bord

Auf Wunsch 6–12 Monate als
Begleiter – Sie ziehen sich in
Ihrem Tempo zurück.

Ein echter Übergang

Übergabe in Ihrem Namen, mit
Ihrer Empfehlung – kein kalter
Schnitt.

Ein sauberer Abschluss

Haftung und offene Punkte
verbindlich im Kaufvertrag
geregelt.

„Viele Vermittler schieben das Thema Ruhestandsplanung zu lange vor sich
her, dabei entscheidet eine frühzeitige und strukturierte Planung über den
wirtschaftlichen Erfolg und die persönliche Zufriedenheit im Übergang.“

Dirk Henkies, Geschäftsführer ·  Cash. Magazin

Monat 1

Kennenlernen & Einschätzung

Ihre Situation, Ihre Ziele – auf Wunsch erste Kaufpreisindikation noch im Gespräch. Kostenlos, unverbindlich.

1

Monat 1–2

Datenaufnahme & Bewertung

Nach der Verschwiegenheitserklärung ziehen wir die Daten gemeinsam aus Ihrem System – Sie erhalten ein
schriftliches Angebot. DSGVO-konform, ohne Bedingungen.

2

Monat 2–6

Kaufvertrag & Zahlung

Spezialisierte Anwälte setzen den Vertrag auf. Die gesamte Kaufpreiszahlung erfolgt innerhalb von 12
Monaten.

3

Laufend

Übergabe & Begleitung

Persönliche Übergabe in Ihrem Namen – diskret, wertschätzend, ohne Bruch für Ihre Kunden.

4

insuro Versicherungsmakler GmbH · Bonner Str. 271d · 50968 Köln insuro-makler.de



Häufige Fragen · 04

H Ä U F I G E  F R AG E N

Was Maklern vor der
Übergabe wichtig ist.

? Wer steht hinter insuro?

Eine seit 27 Jahren gewachsene Maklergruppe mit Standorten in Köln, Heidelberg und Bocholt. Unser
Maklerhaus steht für die Nachfolge in Kooperation mit Tjara – einem erfahrenen Nachfolgeunternehmen.

? Wer betreut meine A-Kunden?
Ihre Kunden werden festen, erfahrenen Betreuern
zugeordnet – Firmen- und Industriekunden
entsprechenden Spezialisten.

? Bleiben Ansprechpartner erreichbar?
Ja. Ihre Kunden erreichen weiterhin persönliche
Ansprechpartner – kein Callcenter, keine
Warteschleife.

? Wird umgedeckt oder bleibt der Bestand
stabil?

Bestehende Verträge bleiben grundsätzlich, wo
sie sind. Eine Umdeckung erfolgt nur, wenn sie
dem Kunden nachweisbar nützt.

? Wie wird verhindert, dass Kunden
abspringen?

Durch einen gestaffelten Übergang: Vorstellung in
Ihrem Namen, gleiche Erreichbarkeit, kein Bruch
im Alltag.

? Wie treten Sie bei meinen Kunden auf?

In Ihrem Namen und als Ihre Empfehlung – per
Übergabevideo, Brief oder im persönlichen
Gespräch.

? Wie lange begleite ich die Übergabe mit?

So lange Sie möchten – üblich sind 6 bis 12
Monate. Sie bestimmen das Tempo.

? Kann ich ausgewählte Kunden persönlich
übergeben?
Ja. Viele Makler übergeben ihre wichtigsten
Kunden persönlich – wir richten uns nach Ihnen.

? Was passiert mit meinen Pool- und
Direktanbindungen?
Sie werden nach der Übergabe geordnet
überführt. Alle Gespräche bleiben vertraulich – Ihr
Pool erfährt nichts, bevor Sie sich entschieden
haben.

? Übernehmen Sie jeden Bestand?

Nein. Wir prüfen jeden Bestand einzeln und haben pro Jahr begrenzte Kapazität – daher führen wir eine
Warteliste. Wer den Ruhestand plant, sollte das Gespräch eher früher suchen.
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Netzwerk & Kontakt · 05

F Ü R  J E D E N  D I E  R I C H T I G E  LÖ S U N G

Auf jeden Topf passt ein Deckel.

ab 30.000 €
Direkt bei uns

Jahrescourtage – Einzelmakler wie GmbH.

60
Übernommene Maklerbetriebe in 2026

Bundesweit über unseren Partner Tjara.

Passt ein Bestand nicht zu uns, vermitteln wir an das passende Kompetenzcenter – vertraulich
und kostenlos.

Lernen Sie uns kennen.

Till Püttmann
Geschäftsführer

T E LE FO N

+49 221 430 966 27

E -MA IL

till.puettmann@insuro-makler.de

Dirk Henkies
Geschäftsführer

T E LE FO N

+49 451 120 16 301

E -MA IL

henkies@blaudirekt.de

Michel Kornprobst
Vertriebsleiter

T E LE FO N

+49 221 430 966 26

E -MA IL

michel.kornprobst@insuro-makler.de
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