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Die SDV AG

Dein starker Partner nach dem

White-Label-Prinzip

Die SDV Servicepartner der Versicherungsmakler AG
wurde im September 2009 als Tochterunternehmen der
SIGNAL IDUNA Gruppe mit Sitz in Augsburg gegriindet.
Seither hat sich die SDV AG als echter Servicedienstleister
far Qualitatsmakler etabliert. Als Schnittstelle zwischen Ver-
sicherungsmaklern, Maklerunternehmen, Bankvertrieben
sowie mehr als 300 Gesellschaften begegnet das Augs-
burger Unternehmen auf Augenhdhe und bietet individuelle,
vertriebs- und zukunftsorientierte Losungskonzepte.

Du als unser Partner ...

... wirst bei uns eine Rundumbetreuung erhalten, bei der sich
nicht nur um Neugeschaft gekimmert wird. Von der Ausla-
gerung des Backoffice Uber die Pflege, Digitalisierung und
Optimierung von Bestédnden bis hin zu digitalen vertrieb-
sunterstltzenden MaBnahmen - Du bekommst von uns
das Rundum-Sorglos-Paket. Unser Angebot richtet sich
an gestandene Qualitatsmakler, die sich in Zukunft kosten-
effizient und digital aufstellen méchten. Flr diese Zielgruppe
sind wir in allen Bereichen erste Wahl. Mit unserem vielfal-
tigen Serviceangebot bist Du fur alle Beratungssituationen
gewappnet.

Wir starken Deinen Markenauftritt

Mit unserer Firmenphilosophie gehen wir weit Uber die
Merkmale eines normalen Pools hinaus. Denn der Service-
gedanke steht bei uns im Mittelpunkt aller Dienstleistungen.
Dazu bieten wir Dir eine auf Deine Belange ausgerichtete

Verwaltung der Geschaftsprozesse im Sinne aller neuen
regulatorischen Anforderungen. Und berUcksichtigen dabei
selbstverstandlich immer den Aspekt des rechtssicheren
Handelns.

Das alles geschieht in enger Zusammenarbeit mit unseren
hoch qualifizierten Mitarbeitern in unserem Backoffice. Als
SDV AG agieren wir dabei nach dem White-Label-Prinzip
- wir bleiben stets im Hintergrund aller Prozesse. Denn: Mit
unserem Service starken wir Dein Markenprofil, sorgen fur
einen professionellen Auftritt bei Deinen Kunden und letzt-
lich fur relevante Kosteneinsparungen.

Wirtschaftlichen Dynamiken immer

einen Schritt voraus

Von Beginn an Uberzeugen wir mit einem Angebotsspekt-
rum, das seit unserer Griindung stetig erweitert, verbessert,
individueller und zukunftsorientierter wurde. Der Megatrend
Digitalisierung wurde frih erkannt und spielt bis heute eine
wichtige Rolle. Die mylnsure Welt bindelt alle unseren digi-
talen Dienstleistungen und Services: Egal ob unsere Apps
sowohl fir Dich als auch fir Deine Kunden, Online-Marke-
ting-Service, Remote-Beratung oder auch Leadgenerierung.
Wir haben die passende Lésung flir Deine Unternehmens-
strategie — dabei spielt es keine Rolle, ob Du bereits digitale
Erfahrungen mitbringst oder Unterstutzung bendtigst.




Vertriebslotsen

Wenn es eine Loésung auf dem Markt gibt,

finden wir sie!

Das Ziel der Vertriebslotsen ist es, proaktiv Beziehungen zu
unseren Partnern aufzubauen, in allen Angelegenheiten der
zentrale Ansprechpartner flr Dich zu sein und in Deinem Ta-
gesgeschaft wertvolle Beitrage zu leisten. Sie fungieren als
Schnittstelle zu unserem Unternehmen. Deine Fragen und
Anregungen sowie Dein Feedback sollen hier aufgenommen
und zur qualifizierten Beantwortung an die entsprechenden
Stellen weitergeleitet werden. Bei Spezialthemen vernetzen
sie mit dem passenden Ansprechpartner im Unternehmen.

Unser Anspruch: fiir Dich die bestmégliche Lésung am
Markt finden. Nach dem Motto: Man kann die Lotsen alles
rund um Versicherungsfachliches, Versicherungstechnik,
Tools und Produkte fragen.

Beratung und ,,Coaching* fiir Deinen Erfolg!

Die Vertriebslotsen leisten weit mehr als Beratungsdiens-
te: Auf Deinen Wunsch schltpfen sie in die Rolle als Mak-
ler-Coach und widmen sich der Analyse Deiner betriebli-
chen und vertrieblichen Prozesse. In enger Zusammenarbeit
werden mogliche Optimierungsbereiche erkannt und ange-
sprochen, um Ablaufe zu verbessern. Dabei liegt der Fokus
darauf, den Arbeitsalltag durch digitale Technologien effizi-
enter zu gestalten und so einen echten betriebswirtschaftli-
chen Nutzen fur Dich zu realisieren.

Anfragen werden vom ersten Kontakt bis zur Police beglei-
tet! Wir machen Dir das Vertriebsleben buchstablich leich-

ter. Als Ansprechpartner fir samtliche Fragen aus der Praxis
sind wir Problemldser, Ideengeber und Helfer.

Unser grindlich koordinierter Ablauf der Risikovoranfrage
bietet nicht nur schnelle und genaue Ergebnisse, sondern
auch zahlreiche Vorteile wie Zeitersparnis und Kundenzufrie-
denheit. Zudem gewabhrleisten wir durch unsere Prazision die
Einhaltung gesetzlicher Vorschriften und sichern uns einen
Wettbewerbsvorteil. Dasselbe trifft auf die Erstellung Deiner
Angeboten zu. Wir assistieren Dir bei der Auswahl passender
Versicherungsoptionen - von Beratungsstrategien bis hin zu
geeigneten Anbietern und Tarifen.

Mit unserem ausgereiften Dienstleistungsangebot im Be-
reich Softwareldsungen erhéltst Du ein qualitativ hochwer-
tiges und vor allem maBgeschneidertes Angebot. Der An-
tragsvorgang wird oft durch rechtliche Anforderungen im
Versicherungsbereich verkompliziert, sodass auch hier Hilfe
nétig sein kann. Von der Identifikation bis zur digitalen Un-
terschrift — wir teilen unser Know-how mit Dir. Ein Versiche-
rungsportfolio benétigt Betreuung. Deren Anpassung und
Erweiterung erfordert standige Vertriebsaktivitaten. Mithilfe
der Vertriebslotsen bekommst Du Untersttitzung und Fach-
wissen - mit Moglichkeiten fir Cross-Selling.

Aus der Praxis entstanden - ein echter Mehrwert.




Betriebliche Vorsorge

Unser Service flir Dich - der Schliissel zur
erfolgreichen Beratung Deiner Firmenkunden

Die betriebliche Vorsorge ist aus verschiedenen Grinden
far Unternehmen von immer gréBerer Bedeutung. Ein at-
traktives Vorsorgepaket kann dabei helfen, qualifizierte Mit-
arbeiter zu gewinnen und an das Unternehmen zu binden.
Dies ist in einem umkampften Arbeitsmarkt besonders
wichtig. Ein gutes Vorsorgepaket kann einem Unternehmen
einen Wettbewerbsvorteil verschaffen, indem es flr poten-
zielle Mitarbeiter attraktiver wird. Durch die Bereitstellung
einer betrieblichen Vorsorge zeigt ein Unternehmen soziale
Verantwortung, indem es zur finanziellen Sicherheit seiner

Mitarbeiter beitragt.

Betriebliche Vorsorgeprogramme kénnen auch dazu beitra-
gen, finanzielle Risiken fur das Unternehmen zu managen.
Insgesamt tragt die betriebliche Vorsorge dazu bei, ein Un-
ternehmen attraktiver fur Mitarbeiter zu machen, die Kosten
zu managen und die rechtlichen Anforderungen zu erflllen.
Die Regelungen zur betrieblichen Vorsorge kénnen sehr
komplex sein und beinhalten sowohl arbeitsrechtliche als
auch steuerliche Aspekte. Eine professionelle Beratung ist
daher unerléasslich, um Komplexitat zu verstehen und geeig-

nete Ldésungen zu finden.

Wir wissen um die Bedeutung einer starken Beratung und
bieten Dir als Partner eine umfassende Unterstlitzung im
Bereich der betrieblichen Vorsorge. Ob fachliche Beratung
oder Unterstltzung im Vertrieb - Service erfordert neben
fachlicher Kompetenz auch Eigenschaften wie Zuverlas-

sigkeit, Transparenz und gute Kommunikation. Genau das
zeichnet uns aus. Anforderungen im Bereich der betrieb-
lichen Vorsorge sind vielfaltig, da sowohl die Winsche des
Unternehmens als auch die BedUrfnisse der Mitarbeiter be-
rucksichtigt werden mussen. Deshalb unterstttzen wir bei
der Erarbeitung maBgeschneiderter Ldsungen, die genau
auf die Bedlrfnisse Deiner Firmenkunden zugeschnitten
sind. Du kannst dich darauf verlassen, dass wir Dir in jeder

Phase Deines Projekts zur Seite stehen.

Hier findest Du einen Auszug aus unseren Serviceleistungen

im Bereich der betrieblichen Vorsorge:

Beratung und Konzeption:

Expertenberatung zur Implementierung und Optimierung
von betrieblichen Versorgungssystemen — von der Konzept-
gestaltung Uber die Auswahl der geeigneten Versicherungs-
produkte bis hin zur Umsetzung und Bestandsfihrung,.

Verwaltung:
Unterstltzung bei der Verwaltung der Versorgungssysteme,
einschlieBlich der Verwaltung von Einzelrisiken.

Analyse:
Uberpriiffung der vorhandenen Versorgungssysteme, um
sicherzustellen, dass sie den BedUrfnissen des Unterneh-

mens sowie dessen Belegschaft entsprechen.

Risikomanagement:
Beratung zu moglichen Risiken und deren Minimierung

durch passende Versicherungslosungen.

Rechtssichere Gestaltung:
Unterstltzung bei der Einhaltung von gesetzlichen und re-
gulatorischen Anforderungen im Zusammenhang mit be-

trieblicher Vorsorge.

Finanzanalyse:
Bewertung der finanziellen Auswirkungen verschiedener
Vorsorgeoptionen, inklusive Kosten-Nutzen-Analysen.
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Technische Unterstiitzung:

Bereitstellung von technischen Lésungen zur Beratung und
Verwaltung der Versorgungssysteme sowie zur Kommuni-
kation der betrieblichen Vorsorge durch das Unternehmen.

Eine starke Beratung, die Uber den reinen Verkauf hinaus-
geht, kann den entscheidenden Unterschied machen.

Sprich uns an - wir freuen uns darauf!



Gewerbeservice

Mit unserem einzigartigen

Vor-Ort-Service

Ob Betriebshaftpflichtversicherung, Feuerversicherung,
Firmenrechtsschutz oder Betriebsunterbrechungsversi-
cherung - fur die breite Produktpalette in der Gewerbe-
versicherung ist fundiertes Fachwissen unerlasslich. Die
Ermittlung des optimalen Bedarfs eines Unternehmens und
ein umfassendes Risikomanagement erfordern Zeit und
Sorgfalt — am besten von einem professionellen Versiche-

rungsmakler wie Dir.

Um Dich in diesem sensiblen und hochwertigen Beratungs-
segment zu unterstltzen, stellen wir allen angeschlossenen
Versicherungsmaklern einen einzigartigen Service im Be-
reich der Gewerbeversicherungen zur Verfligung.

Unser Gutachterservice

Da die Risiken eines Gewerbebetriebes im Vorfeld umfas-
send analysiert und Kunden individuell bewertet werden
mussen, bieten wir Dir Uber unseren unabhangigen Koope-
rationspartner einen einzigartigen Gutachterservice an. Be-
sonders stolz sind wir darauf, dass es uns gelungen ist, Dir im
hochwertigen Gewerbe- bzw. Industriegeschaft einen Vor-
Ort-Service zu prasentieren, bei dem wir gemeinsam mit den
zustandigen Underwritern der Versicherungsgesellschaften
den Betrieb, z.B. einen groBen Gebaudekomplex mit einer
hohen Versicherungssumme, besichtigen und anschlieBend
ein verbindliches Angebot erstellen. Mit unserem Partner
vereinbaren wir einen Termin bei Deinem Kunden und flh-
ren eine Bestandsaufnahme inklusive Risikoanalyse durch.

Auf deren Grundlage erstellt unser unabhangiger Partner
alle notwendigen Unterlagen fur eine Ausschreibung.

Folgende Punkte sind im Gutachterservice enthalten:
- Ermittlung mit einem neutralen Gutachten
- Bedingungs- und Leistungsvergleich
- Unterstltzung bei Schadensféllen
- Begleitung der Jahresgesprache beim Kunden
- Tatigung des Versicherungsabschlusses

Gewerbe-Vergleichsrechner

Leicht zu bewertende Risiken kdnnen mit dem Gewerbe-
Vergleichsrechner ,Thinksurance® ganz einfach kalkuliert,
Angebote verglichen und digital abgeschlossen werden.
FUr Cyber-Risiken steht unseren Partnern das hochprofes-
sionelle Tool ,Cyber-Direkt® zur Verflgung. Bei komplexen
Risiken wird direkt bei den Underwritern ausgeschrieben.

Hierbei unterstiitzt Dich unser Team gerne!




mylnsure Tools

Die digitalen Dienstleistungen der SDV AG

in der Ubersicht

Der Megatrend ,Digitalisierung” wurde bei der SDV AG be-
reits frah erkannt und spielt bis heute eine wichtige Rolle. Un-
ter dem Begriff ,mylnsure® werden alle digitalen Tools geb(in-
delt, die Du fur Deine tagliche Arbeit bendtigst. Mithilfe der
einzelnen Tools kannst Du Deinen vollstandigen Geschéfts-
betrieb, die Verwaltung und insbesondere die Beratung mit
einem rechtssicheren Abschlussweg kombinieren.

Diesen Service erhéltst Du in diesem Umfang nur bei der
SDV AG. Das ist vor allem auf das Gesamtpaket aus moder-
ner Technik sowie einem Betreuungskonzept der Koopera-
tionspartner durch unsere Mitarbeiter zurlckzuflhren. Im
Zusammenspiel mit dem bekannten Rundumservice bilden
die mylnsure Tools zudem ein perfektes Starterpaket fur
angehende Versicherungsmakler ins Business als Qualitats-

makler.

OFFICE

mylnsure Office 2.0 -

die Zukunft der Maklerverwaltung

Bereits Anfang 2022 wurde erfolgreich die selbst entwi-
ckelte Benutzeroberflache ,mylnsure Office” in den eigenen
Systemen implementiert. Ein innovatives Maklerportal, das

eine Vielzahl an Vorteilen mit sich brachte, darunter Benut-
zerfreundlichkeit, effizientes Dokumentenmanagement,
verbesserte Kommunikation mit den Versicherern und die
Verwaltung von Geschaftsvorfallen sowie die Méglichkeit zur
selbstgesteuerten Kunden- und Vertragsanlage.

Es wurde ein lebendes, wachsendes und sich entwickelndes
System geschaffen, um die Weiterentwicklung der digitalen
Moglichkeiten im Unternehmen voranzutreiben. Mit Hilfe des
Feedbacks der Kooperationspartner sowie eigener Erfah-
rungen ist es gelungen, die erste groBe Evolutionsstufe des
Maklerportals ,mylnsure Office 2.0 zu entwickeln. Mit zahl-
reichen neuen Features und Verbesserungen bietet Dir das
Maklerverwaltungsprogramm eine noch effizientere und be-
nutzerfreundlichere Ldsung fur die Verwaltung von Kunden
und Vertragen.

Freue Dich auf Highlights wie:

- Eine grenzenlose Arbeitsflache, die Dir Deine tagliche Ar-
beit mit hilfreichen Tools erleichtern.

-Personalisierbare Maklervertrage, in denen Du Dein ei-
genes Logo, den eigenen Datenschutzbeauftragten oder
Angaben zur Notfallklausel in Krankheit oder Abwesen-
heit hinterlegen kannst.

- Eine effiziente Suchfunktion, mit der Du aus allen Berei-
chen von MIO2 (Kunde / Vertrage / Schaden) passende
Ergebnisse erhaltst.

-Eine transparente Nachverfolgung, durch die Du mit nur
einem Klick in den letzten Vorgang zurlckkehren kannst.

m!‘aE
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mylnsure Tools

INSU

REMOTE

mylnsure Remote -

Videoberatung einfach und flexibel

Das Herzstlck der Versicherungsberatung besteht in der ei-
gentlichen, bisher meist persoénlichen physischen Beratung
des Kunden. Bereits jetzt ergeben verschiedene Studien:
,Remote” wird das ,neue Normal®. Remote wird sicher nie
das personliche Treffen ersetzen, wird jedoch einen weitaus
groBeren Teil des Beratungsgeschafts einnehmen als in der
Vergangenheit.

Eine Alternative dazu stellt die digitale Beratung per Video
dar. Die SDV AG liefert Dir das Tool zur Video-Remote-Be-
ratung. Dank digitaler Unterschrift und automatischer Doku-
mentation lassen sich Vertriebsprozesse weitaus effizienter
gestalten. Diverse Abschlussstrecken zu den gangigsten
Versicherungsthemen sind bereits enthalten, sodass Deine
Onlineberatung zum Kinderspiel wird.

INSU E

ONLINE
MARKETING
SERVICE

mylnsure Online-Marketing-Service -

der perfekte Internetauftritt fir Makler

Die Customer Journey hat sich bereits stark verandert. Wer
sich heute zu einem Thema informieren méchte, denkt im
Regelfall nicht mehr Gber andere Wege als das Internet nach.
Daher gehort heutzutage auch fir einen Versicherungsmak-
ler ein professioneller Internetauftritt zu den Basics der Ge-
schéftsausstattung. Der mylnsure Online-Marketing-Service
der SDV AG hilft Dir dabei, ohne zusatzlichen Aufwand einen
digitalen FuBabdruck im Netz zu hinterlassen.

Daflr steht Dir ein Einrichtungsservice zur Verflgung, mit
dem wir folgende Kanéle fur Dich anlegen:

- eine personalisierte Landingpage

-einen individualisierten Kundennewsletter

- eine digitale Kundenzeitschrift

Auf allen Kanalen werden auf Wunsch aktuelle Kampagnen
und Branchennews veréffentlicht. Hierbei werden die Inhal-
te von der SDV AG in Zusammenarbeit mit Mediaagenturen
und Versicherungsgesellschaften erstellt. Der Vorteil fur
Dich besteht unter anderem darin, dass Du durch regelma-
Bige Sichtbarkeit in der Onlinewelt von Deinen Kunden oder
auch von Interessenten als Experte flr Versicherungsfragen
wahrgenommen wirst. Im Vorfeld einer Kampagne erhéltst
Du alle wichtigen Informationen, damit Du in der Lage bist,
auf Kundenanfragen kompetent reagieren zu kdnnen.

INSU

LEADS

mylnsure Leads -

Kundengewinnung auf Knopfdruck

Das Thema Leadgenerierung ist heutzutage nicht mehr weg-
zudenken. Mit dem neuen Tool ,mylnsure Leads® reicht die
SDV AG Ihnen effektive Moglichkeiten an die Hand, um neue
Kunden zu gewinnen. mylnsure Leads unterstltzt Dich dabei,
die Kontaktdaten von potenziellen Kunden zu sammeln, um
diese flr die Akquise nutzen zu kénnen - einfach, professio-
nell und ohne groBen Verwaltungsaufwand.

Willkommen
ei mylnsure

o
@ = Jerr Theo Tester

Willkommen
bei mylinsure

(= ! =
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INSURE

APP FUR
KUNDEN

mylnsure Kunden-App -

der digitale Versicherungsordner fiir unterwegs

Ablage von Dokumenten in einem physischen Versiche-
rungsordner war gestern — mit der mylnsure Kunden-App
kannst Du Deinen Kunden alle Versicherungsunterlagen
stets aktuell und griffbereit in einer App zur Verfligung stel-
len. Das Beste: Alle von der SDV AG geflihrten Vertrage sind
bereits hinterlegt und werden fortlaufend aktualisiert.

Die App beinhaltet zusatzliche Funktionen wie Schadens-
meldung per Foto, Anderungsdienste fiir Adressen und Ahn-
liches. Natirlich kann sowohl der Kunde als auch der Makler
Uber die Fotofunktion weitere Vertrage hinzufligen. Sogar
der Maklervertrag kann einfach und schnell mit Deinem Kun-
den Uber die App abgeschlossen werden.

MNeues Haustier
erfossen

Willkommen
bei myinsure
Herr Theo Tester

8 Haustiere

© o

1 Kontakt zum Makier

Klusiven Funktionen:

Test Hund
Schaterhung

¢  schaden melden
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Die Rentenmodelle der SDV AG

,Dein Bestand ist Dein Lebenswerk!“ -
Profitiere ein Leben lang davon.

Entspannt in den Ruhestand treten und dennoch

von Deinem eigenen Bestand profitieren?

Das ermdglicht Dir die SDV AG! Fur viele Makler erscheint
der Verkauf ihres Lebenswerks wirtschaftlich nicht sinnvoll.
Angesichts dieser Herausforderung hat die SDV AG bereits
im Jahr 2015 die ,Maklergarantierente” ins Leben gerufen.
Sie stellt eine attraktive Alternative zum traditionellen Be-
standsverkauf dar und bietet dabei ein hohes MaB an finan-
zieller Sicherheit. Neu in unserem Portfolio sind zudem die
,Lebensrente 100" und die ,Lebensrente 90 die unser viel-
seitiges Angebot optimal ergdnzen. Mit uns gehst Du sorgen-
frei und bestens versorgt in Deinen Ruhestand!

Maklergarantierente

Die ,Maklergarantierente” ist unser Rentenmodell mit der
héchsten Sicherheit. Du erhaltst eine lebenslange Renten-
zahlung und hast die Moglichkeit, Deine Angehorigen abzusi-
chern und eine Hinterbliebenenrente zu vereinbaren. In den
ersten sieben Jahren nach Beginn der ,Maklergarantierente”
befindest Du Dich in der Garantiephase. In dieser erhaltst
Du garantierte Zahlungen, die sich an Deiner letzten Jahres-
courtage orientieren.

Die Garantiephase besteht aus drei Stufen:

1. Jahr: bis zu 100 % der Vorjahrescourtage

2. Jahr: bis zu 75 % der zu Beginn
erwirtschafteten Courtage

3.-7.Jahr:  bis zu 50 % der zu Beginn
erwirtschafteten Courtage

Ab dem 8. Jahr erhéltst Du bis zu 60 % der tatsachlich
anfallenden Courtage.

Lebensrente 100

Mit unserer ,Lebensrente 100 bieten wir Dir attraktive Kon-
ditionen, bei denen Deine finanzielle Sicherheit im Mittel-
punkt steht. In den ersten funf Jahren profitierst Du weiter
von 100% der tatséachlichen Bestandsprovision. Danach
garantieren wir Dir lebenslang 90% Deiner tatsachlichen
Bestandsprovision. Du hast weiterhin die Méglichkeit, auch
nach Abgabe Deines Bestandes als Tippgeber aktiv zu sein.
Ein weiterer Vorteil: Du tragst kein Haftungsrisiko mehr fur
zukUnftige Kundenberatungen. Entscheide Dich mit unserer
.Lebensrente 100 fUr die Balance aus Profitabilitat und Pla-
nungssicherheit.

T

Lebensrente 90

Mit unserer ,Lebensrente 90 bieten wir Dir eine hervorra-
gende Gelegenheit fur Deine finanzielle Sicherheit im Alter
und die Option, Deine Angehdrigen noch besser abzusi-
chern. Du erhaltst lebenslang weiterhin 90 % Deiner tatsach-
lichen Bestandsprovision. Zusatzlich hast Du die Méglichkeit,
einen Hinterbliebenenschutz zu vereinbaren, damit Deine
Angehdrigen auch nach Deinem Tod an Deinem Lebens-
werk teilhaben kénnen. Wie bei der ,Lebensrente 100 hast
Du auch bei der ,Lebensrente 90 die Mdglichkeit, weiterhin
als Tippgeber aktiv zu sein. Ebenso tragst Du kein Haftungs-
risiko mehr flr zuklnftige Kundenberatungen. Entscheide
Dich mit unserer ,Lebensrente 90" flr finanzielle Sicherheit
fur Dich und Deine Angehdrigen.

Ubergangsphase in alle Rentenmodelle

Fur Makler, die ihre berufliche Leidenschaft noch nicht auf-
geben mdchten, bieten wir die perfekte Loésung: eine zeitlich
unbegrenzte Ubergangsphase. In dieser Phase bist Du unser
Kooperationspartner und geniefit samtliche Vorteile und
Services, die wir bieten. Und wenn schlieBlich der Moment
gekommenist, in dem Du Dich flr den wohlverdienten Ruhe-
stand entscheidest, ermoglichen wir Dir einen nahtlosen
Ubergang in eines unserer attraktiven Rentenmodelle.

Und wir bieten allen vorteilhafte Konditionen fiir einen Be-
standskauf an, flr die die Rentenmodelle nicht infrage kom-

men.

Wir finden Deine L6sung fiir Dich!
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Feedback
Das sagen unsere langjahrigen Partner GUber uns

,Die SDV AG bietet uns im Bereich der Versicherungen ein-
fach ein tolles Gesamtpaket. Durch die einzelnen Fachab-
teilungen werden wir im Tagesgeschaft kompetent und
serviceorientiert durch die hoch qualifizierten Mitarbeiter
unterstutzt. Darauf aufbauend bietet die Kommunikations-
und Verwaltungsoberflache ,mylnsure Office’ viele Méglich-
keiten in der Kundenverwaltung.*

L.Siegmund | Versicherungsagentur

LAls Unternehmer ist es wichtig zu wissen, welche Dinge
man gut kann. Darauf sollte man sich fokussieren und alles
andere Profis Ubergeben, die sich damit auskennen und in
diesem Bereich gut sind. Aus diesem Grund haben wir uns
Unterstltzung von der SDV AG geholt. Sie bildet genau
die Dinge fUr uns ab, die wir entweder nicht abbilden kén-
nen oder nicht abbilden wollen. Ich bezeichne diese Form
der Unterstltzung immer als ,mitwachsendes Backoffice'
Tatsachlich waren wir hier langer auf der Suche, da wir sehr
individuell arbeiten und auch immer die eine oder andere
Extrawurst benotigen. Nach mehreren Gesprachen ist die
SDV AG das perfekte Match fir uns gewesen.”

B. Kunkel | Digitaler Versicherungsmakler

+Als Versicherungsmaklerin habe ich mich seit einiger Zeit
auf die Beratung und die Begleitung hochwertiger bAV-
Lésungen spezialisiert. Daflr und fur das Tagesgeschaft
habe ich in der SDV AG einen verlasslichen Partner ge-
funden, mit dem ich sehr eng zusammenarbeite. Personli-
che Ansprechpartner in den Fachabteilungen machen uns
das Leben leichter, und der Kontakt zum Vorstand ist Uber

die Jahre gewachsen und flr uns sehr vorteilhaft. Der
Service aus dem Backoffice der SDV AG spart mir Zeit
und Geld und halt mir damit den Rucken frei. Damit ist die
SDV AG ein unverzichtbarer Teil meiner Unternehmens-
strategie geworden.”

J.Maas | Versicherungsmaklerin

,Seit mehreren Jahren sind wir zufriedener Partner der SDV
AG. Die umfassende Unterstitzung bei der Angebots- und
Antragserstellung, der Provisionsabrechnung flir unsere ge-
samte Vermittlerstruktur sowie das gesamte Dokumenten-
management sind zentraler Bestandteil unserer Koopera-
tion. Darlber hinaus schatzen wir die zuvorkommende und
offene Art der Kommunikation. Wir werden als Partner mit
Namen und Gesicht wahrgenommen und behandelt - und
nicht als eine Vermittlernummer unter vielen.*

C. Ludwig | Bankengeschaftsflihrer

,Seitdem die Makler-Vertriebslotsen bei der SDV AG tatig
sind, erfolgt die Bearbeitung von Vorgangen noch schnel-
ler, sodass eine Kundenbearbeitung zeitnah erfolgen kann.
Diesen Vorteil (Schnelligkeit) kénnen wir gegenlber an-
deren Mitbewerbern nutzen, um unsere Angebote bei den
Klienten frihzeitig vorzulegen, bevor dort Angebote anderer
Versicherer eingehen. Dies beschert uns einen erheblichen
Vorteil. Zudem ist der interne eingesparte Zeitaufwand er-
heblich. Auch hier kommt uns der Service zugute. Eine
praktische und sinnvolle Erganzung, die weiterhin Anklang
findet.”

R.Mayer | Versicherungsmakler

Ansprechpartner

Vertrieb
Telefon: 0821/ 71008 -854

Vertriebslotsen
Telefon: 0821/ 71008 -380

Betriebliche Vorsorge
Telefon: 0821/ 71008 -290

Gewerbe
Telefon: 0821/ 71008 -450

Kranken
Telefon: 0821/ 71008 -300

Leben
Telefon: 0821/ 71008 -200

Courtage
Telefon: 0821/ 71008 -340
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E-Mail: vertrieb@sdv.ag

E-Mail: vertriebslotsen@sdv.ag

E-Mail: bav@sdv.ag oder bkv@sdv.ag
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E-Mail: kv@sdv.ag

E-Mail: v@sdv.ag

E-Mail: courtage@sdv.ag
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KONTAKT

SDV Servicepartner der Versicherungsmakler AG
ProviantbachstraBe 30
86153 Augsburg

Telefon: 0821/ 71008 -O
Fax: 0821/ 71008-999

E-Mail: info@sdv.ag

www.sdv.ag



